Verantwoordelijkheden:

« Je hebt nauw contact met klanten en dealers zowel op locatie, telefonisch als per mail.

« Een proactieve en klantgerichte instelling om de klantentevredenheid te garanderen.

« Je staat in voor demonstraties met verscheidene producten uit ons portfolio.

« Je bent verantwoordelijk voor het ontwikkelen van trainingsmateriaal, gebruikershandleidingen en vindt het leuk om
trainingen te geven aan klanten en dealers.

« Naast telefonische ondersteuning en het geven van trainingen ben je ook bereid om ondersteuning te geven op locatie bjj
klanten en dealers.

« Lowel commercieel als technisch sterk, opdat zij waar nodig specifieke acties naar de klant of dealer toe kunnen
ondernemen.

« Je bent betrokken bij het plannen en uitvoeren van veldactiviteiten zoals demonstraties, eindgebruikerstrainingen en lokale

beurzen.

Vereisten:

« Minimaal een afgeronde Bacheloropleiding in een technische of agrarische richting (of gelijkwaardig door ervaring).
« Sterke affiniteit met de landbouw alsook groensector. Groot analytisch en probleemoplossend vermogen.

« Communicatief vaardig.

« Flexibele teamspeler die onder druk kan presteren.

« Bereid om te werken met een flexibel uurrooster (seizoensgebonden).

« Bereid zyn om te reizen wanneer nodig (klanten/dealer ondersteuning op locatie en training).

« Goede beheersing van de Nederlandse en Engelse taal, beheersing van de Franse taal is een pluspunt.

Kom je deel uitmaken van ons team?

« Wij bieden een breed gamma aan producten, persoonlijke werkomgeving, flexibiliteit en een afwisselende job met ruimte
voor groei om je talenten en potentieel te kunnen ontwikkelen.
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